PLAN DE FORMACION FECIMO 2018

CURSOS GRATUITOS
PARA ASOCIADOS.
PRAZAS LIMITADAS

@ MARZO de2015a2215 H.

REDES SOCIAIS PARA A VENDA
DE PRODUTOS E SERVIZOS

ponente _ alberto falcon

- O obxectivo é que tanto as pequenas empresas como os auténomos cofezan
dunha maneira mais detallada o uso do medio de comunicaciéon mais utilizado na
actualidade: asredes sociais.

Cunha gran penetracion na poboacion, estas tefien unha gran importancia nas
relacions coa clientela e inflien nas suas compras. Por iso é necesario coniecer as
vantaxes que poden xerar unha empresa a través das ferramentas e técnicas de
venda disponibles neste medio, para construir unha imaxe positiva de marca cara as

nosas persoas consumidoras e clientela potencial.
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